
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
  

2020                      Master 2 : Développement Economique  
Toulon, France                  Université de Toulon 
 
2019                   Master 2 : Finance Comptabilité Contrôle 
Nice, France                           Ecole - IAE 
 
2018                      Master 1 : Finance Internationale 
Nice, France                 Université Côte d’Azur  
 
2016                       Licence : Science Economique 
Settat, Maroc                   Université Hassan 1er   
 

DIPLÔMES - FORMATIONS 
 

▪ Gestion des risques opérationnels 

▪ Audit et Contrôle de Gestion  

▪ Comptabilité fournisseur et client 

▪ Montages financiers et immobiliers 

▪ Bonne maîtrise : Excel et R Studio 

▪ Esprit d’analyse et de synthèse 

▪ Capacité à intégrer une équipe rapidement  

▪ Résistance au stress et écoute 

 

 

COMPETENCES 
CREDIT AGRICOLE ANJOU-MAINE 
Conseiller Clientèle  
Tâches réalisées 
 

. Étudier et diagnostiquer les besoins de la 
clientèle particulière. 
.   Effectuer les opérations courantes spécifiques liées à 
l'activité du client. 

.   Assurer la promotion et la vente des offres de la gamme, 
tout en conservant la maîtrise et le développement de mon 
portefeuille. 
 
 

LANGUES 

✓ Français (courant) 

✓ Anglais (opérationnel) 

✓ Arabe (élémentaire) 

 Aliou Badara 

 
  

 

LANDOURE 

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES 
 

Rigoureux et dynamique, j’ai débuté ma carrière 
bancaire sur le marché des particuliers afin de 
développer davantage mes compétences sur la 
relation clientèle, pour ensuite me lancer sur des 
metiers de fonctions support : conformité, Audit 
etc.  

 

MON PROFIL 
 

alioubadaralandoure45 

https://www.linkedin.com/in/

aliou-badara-landoure-

24477383/ 
https://twitter.com/AliouLand

oure1 

 

alioubadaralandour@yahoo.fr 

 

 
(+33) 7 58 42 16 92 

 Paris, France 

 

Du 06/07/2021  
Au 04/11/2022  
(Paris, France) 
 

SOCIETE GENERALE 
Conseiller Clientèle Premium 
Tâches réalisées 
 

. Gérer, fidéliser et développer les relations commerciales 

avec une clientèle à fort potentiel.  

. Instaurer des relations de confiance par un conseil 

permettant de fructifier le patrimoine. 

. Atteindre les objectifs fixés (financiers et conformité) en 

optimisant les risques de contrepartie du portefeuille 

confié. 

DU 05/01/2021 
Au 04/07/2021  
(Lude, France) 
 

En poste chez BNP PARIBAS 

Depuis 
06/02/2023 
(Paris, France) 
 

BNP PARIBAS 
Chargé de Missions Régionales  
Tâches réalisées 
 

. Missions de remplacement de longue durée des 

collaborateurs exerçant sur les postes de conseillers 

patrimoniaux dans les agences parisennes.  

. Repondre aux attentes des territoires d’organisation à 

travers la réalisation des objectifs commerciaux et de 

conformité. 

. Maitrise du risque des portefeuilles confiés. 
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