
Franz DANYACH 

MASTÈRE 2 EN BUSINESS & MARKETING
=> ESC RENNES | IMI NEW DELHI: Marketing international
Dernière année réalisée en étude en Inde20
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MASTÈRE SPÉCIALISÉ INNOVATION & TRANSFORMATION
=> CENTRALESUPÉLEC: Gestion de projets en innovation
Mémoire de recherche avec le CEA et projet Applab pour Storengy
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F O R M A T I O N

S O F T W A R E S

Français
Maternelle

Anglais
Professionnel
(C1, 860 Toeic 2018)

Allemand
Intermédiaire
(B2, 700 Widaf 2016)

L A N G U E S

Adresse
4 rue de la Pastorale d’Issy
92130 Issy-Les-Moulineaux

Permis B

P R O F I L

+33 6 30 83 76 07 franzdanyach@hotmail.fr

I N T É R Ê T S

Géopolitique, énergies 
et sports

Office 365
Suite Ms, Teams, Sway, Forms

Other
Klaxoon, Canva

25 avril 1992

C E R T I F S  &  T O O L S

Lean Start-up, Design 
thinking, Business 
canvas, Agiles (kanban, 
scrum) 

Certification Agilist
ENGIE U training

Sustainable Customers
Energies revolution
ENGIE U training
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ENGIE - BU STORENGY
Innovation & Digital Project (Alternance) | Énergie
    Appui et mise en place de plusieurs actions d’innovation (lndustry 4.0, Challenge interne etc)
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ENGIE - BU STORENGY DEUTSCHLAND GmbH
Innovation & Digital (V.I.E) | Énergie
Coordination d’un Hub interne : DigiHub (25k€ bdgt / 11 membres)
 Management et outils agiles (ex : KANBAN) & digital tools (ex : Klaxoon)
 Facilitation de l’incubation d’un projet géothermique avec ENGIEFAB
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ENGIE - BU STORENGY DEUTSCHLAND GmbH
Marketing & Innovation (CDI) | Énergie
Appui au Business Development et activités Marketing
 Initiation d’une stratégie marketing B2B sur la géothermie et la mobilité lourde
 Appui à l’étude et positionnement sur les parties prenantes
Développement d’une stratégie d’innovation avec la direction
 Renforcement de nos actions au sein des écosystèmes (TUM, DISD, ENGIE)

Compétences clefs : 

# Prototypage et lancement de projets innovants
# Marketing B2B & B2C
# Analyse stratégique des écosystèmes
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ENGIE - BU STORENGY SAS
Marketing & Innovation (CDI) | Énergie
Développement des offres et actions d’innovation
 Analyse de business modèle sur les gaz verts avec une dimension mobilité bioGNV/GNC
 Etude de marché sur le stockage, l’hydrogène et d’autres vecteurs énergétiques
 Animation d’actions d’innovation associées aux usages et offres infrastructures à venir
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TRANSITION EVERGREEN - GROUPE EVERWATT
Business development (CDI) | Smart grids
Appui au développement et à la promotion des communautés énergétiques
 Facilitation et appui à la réponse des appels d’offre des territioires
 Sourcing de partenariats et marchés du photovoltaique S

ep
te

m
br

e 
20

24
(P

ar
is)

•
•


