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MON OBJECTIF 

Mettre au service d’un Fabricant mes aptitudes commerciales pour développer 
un secteur Commercial 

 
MES ATOUTS 

Faculté d’écoute et d’adaptation, sens de l’organisation et esprit d’analyse. 
  

FORMATION :   BTS Action Commerciale.     CAP de Menuisier et d’Agencement.      Etudes secondaires Baccalauréat. 
   
                                         
 
EXPERIENCE PROFESSIONNELLE :  
 

 Technico –Commercial: KWO SCHUMACHER – Fabricant Allemand d’Outillages : Suivi et développement d’Industriels 
en Menuiserie et Menuiserie Industrielle. Cuisine Schmidt, Cuisinella, Groupe Fournier, Fermolor, Mairel, Tryba …. 
Suivi et développement du Réseau GSB : Leroy Merlin, Castorama, Bricomarché,  Brico-E. Leclerc et Mr Bricolage. 
Réseau Quincaillerie : Wurth, Foussier, Trenois Descamps…. Négoces de matériaux : BigMat, Gedimat, Tout Faire...  
Fonction Grands-comptes : Leroy Merlin, Castorama, Brico E. Leclerc  et de Bigmat Grand Est et Comafranc. 
GSA : E. Leclerc, Intermarché, Système U. Pour les rayons Boucherie (Vente de lames de scie Ruban et circulaire) 2023 
 Animation réseau et Merchandiseur, selon les besoins terrain des clients.  
Suivi de deux Agents Commerciaux.    Secteur France  
C.A.: 2020  498 K€   225 clients actifs  -  C.A: 2022  1485 K€ 298  clients actifs  -  C.A: 2024  3108 K€ 372  clients actifs          
 

 Attaché Technico-Commercial: - PANOFRANCE – NANCY - CDD de 19 mois  (Remplacement maladie). 

Distributeur spécialiste du Bois et panneaux de menuiserie, plans de travail, d’aménagements intérieurs et extérieurs. 

Menuiseries extérieures et Menuiseries intérieures et d’Agencement pour les marchés du neuf et de la rénovation.   

Plaques de plâtre, cloisons, accessoires et décoration intérieure,  Bois de charpente et de constructions. 
Suivi et développement du réseau. Réseau GSB : Leroy Merlin, Castorama, Bricomarché et Brico-E. Leclerc, Weldon,  

Mr Bricolage, Point vert...  Secteur Grand-Est : 67.68.57.54.88.55.70.25.90.25.52.51.10.08.02.77.21.89. 
 

 Technico –Commercial: - ED Belgique – Distributeur d’Emballages Alimentaires et de Petit machine d’operculage 
d’Etiquettes   Pour le réseau de la Grande Distribution pour les Rayons : Traiteur froid, Traiteur chaud, Boucherie et 
Charcuterie Traditionnelle, Fruits et légumes, Fromage et Pâtisserie.                                                                                                             
Suivi des enseignes GMS : E. Leclerc, Intermarché, Système U, Auchan, Cora, Match, Carrefour                                                                                                                               
C.A. Secteur : 2014    53 K€     10  clients actifs                    C.A. Secteur : 2018    1 098 K€   168 clients actifs       

Secteur Grand-Est : 67.68.57.54.88.55.39.25.70.90.21.71.58.89.52.51.08.10.77 et Luxembourg. 
 

 Technico –Commercial: - SAS P.H. - ESPAGNE- Fabricant de matériaux de second-œuvre. 

Fabricant de matériaux de second-œuvre pour la construction et les aménagements  extérieurs et intérieurs. 
Suivi et développement du réseau Négoces de matériaux : Groupe Comafranc avec Aubade et Les Materiaux, Point P, 
BigMat, Gedimat, Tout Faire et du Réseau GSB : Castorama, Bricomarché et Brico-E.Leclerc,   
Soutien technique aux Majors BTP et prescription (Pertuy, Eiffage Construction, Pavillonneurs régionaux). 
Fonction Grands-comptes pour la GSB : Castorama, Brico E.Leclerc  et de Bigmat Grand Est et Comafranc. 
C.A. Secteur : 2008  -  358 K€    38 clients actifs                      C.A. Secteur : 2013 - 1.858 K€  191  clients actifs 

Secteur Grand-Est : 67.68.57.54.88.55.39.25.70.90.21.71.89.58.52.51.10.08 et Luxembourg. 
 

 Technico-Commercial: - Groupe  GUILLIN – ORNANS - LEADER DANS L’EMBALLAGE ALIMENTAIRE GMS - 

Fabricant d’emballages PET alimentaire pour les réseaux industriels alimentaires et GMS, et pour le réseau de la Grande 
Distribution pour les Rayons : Boulangerie, Pâtisserie, Traiteur, Boucherie, Charcuterie traditionnelle, Fruits et légumes, 
Fraîche Découpe, Fromage et Pâtisserie. 
Suivi des enseignes GMS : E.Leclerc, Carrefour, Intermarché, Auchan, Cora et Géant Casino. 
Suivi des grands-comptes industriels agro-alimentaire : Paul, Astruc, Bonduelle, Industriels locaux. 
C.A. Secteur : 2002    3.150 K€      pour 218 clients actifs                 C.A. Secteur : 2008  5.750 K€  pour 328 clients actifs       

Secteur Grand-Est : 67.68.57.54.88.55.52.21.10.51.08.77.95.27.76.60.80.62.59.02. 
 

 Responsable de Secteur: - SA SIROPS GILBERT – VALENCIENNES. 

Négociation des accords au niveau régional, ScapEst à Châlons en Champagne, ScapAlasace à Colmar, Cora à Ludres, 
Intermarché à Pagny sur Meuse, Coop d’Alsace à Reichstett et de Super U à Mulhouse. 
Actions en magasin : référencement produits, actions merchandising avec plans d’implantation, suivi des promotions. 
C.A. Secteur : 1995     200 K€   pour 30 clients actifs                      C.A. Secteur : 2002     2.850 K€  pour 295  clients actifs       

Secteur Grand-Est : 67.68.57.54.88.55.39.25.70.90.21.71.89.58.52.51.10.08 et Luxembourg. 
 

 Promoteur des Ventes National: - GROUPE  DAUCY - THEIX - : Secteur Est : 45 Départements. 

 Visite des Hypermarchés pour négociation de méga opérations de TG de produits à DLV courte. 
 Mise en place et suivi des animations avec formation des animatrices. 

Remplacement de Chefs de Secteurs en congés ou maladie. 
Réalisation des plans d’implantation et validation avec les Chefs de Secteur et Rayon et participation aux réimplantations. 
 

 Responsable  de la Filiale SCAGEL: - Base INTERMARCHE - Pagny sur Meuse. 

Encadrement d’une équipe de 12 Personnes. Acheteur d’une sélection de produits régionaux. Gestion des litiges et suivi 
des stocks, commandes et relations avec les fournisseurs. Animation des commissions d’adhérents SCAGEL.  
Participation aux réunions de la base INTERMARCHE .Appui technique des magasins pour les réimplantations. 
 

 
AUTRE INFORMATIONS: 

 Rénovation complète d’une maison : Toiture, Menuiserie, Chauffage et Plomberie, Electricité, Carrelage... . 
 Maîtrise des outils informatiques : Excel, Word, PowerPoint. 

 Loisirs : VTT, footing, cinéma, musique. 
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