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55 ans, 1 enfant 
 
 
Domaine de compétences 

 
Développement commercial  
Distribution, vente directe et prescription (BE, cabinets architectes) 
Gestion de projets  
Management d’équipe (15 collaborateurs) 
Appétence forte pour les projets techniques  
Secteur d’activité : Génie climatique 

  
Expériences Professionnelles 

 
Juin 2024   CLIM4YOU Paris – Auto entrepreneur 

● Développements  des projets  de climatisations pour les commerces et particuliers. 
● Organisation et réalisation des chantiers de climatisations. 

 
 
2018 – 2022  SOURCING4YOU LOGISTIQUE Paris - Directeur filiale Bamako  

● En charge de la création et du développement de la filiale CLEARTECH-Mali 
● Développement des projets de brumisations et de filtrations et de climatisations pour 

les industrielles et les exploitations agricoles, CHR, Installations sur sites, mise en 
services, contrats d’entretiens. 

    
2011 – 2017  SWISS LIFE – Paris - Agent General   

● Développement du Portefeuille Client sur la zone géographique, 30% de hausse depuis 
la reprise du portefeuille (400K€). 

● Administration des Ventes. 
  
 2006 - 2009  ABN AMRO/RBS – Paris - Responsable de l’activité Sales trading Actions.  

● Responsable d’une équipe de 5 sales traders, clients France... 
● Commissions générées 15M€ en hausse de 12% par an sur la période.  
● Intégration dans la liste TOP 10 vs TOP 15. 

 
1999 - 2005  DEUTSCHE BANK – Paris - European Sales trading Actions. Account Manager 

● En charge de la relation commerciale avec les clients institutionnels (AXA, BNP, Crédit 
Agricole, Société Générale, AGF-Allianz…)  

● Commissions générées de 60M€ en hausse 20% par an sur la période 
●  Intégration dans les listes clients TOP 5 vs TOP 10. 

 
1993 – 1998  SAINT GOBAIN – Eurocoustic, Commercial Ile de France.  

● Animation d’un réseau de distributeurs. 
● Prescription chez les architectes en amont de l’expression du besoin (appels d’offres) 
● Augmentation de 80% du CA sur ma zone géographique en cinq ans. 
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Diplômes 

EDC - Paris la défense 1992 – Diplôme de l’école des cadres spécialisation (Gestion et développement PME) 
Titre professionnel Installateur sanitaire et thermique 2023 
Titre professionnel Monteur et dépanneur en climatisation 2024  
 
Développement Personnel   

Randonnées, restaurations de maisons anciennes, Syndic Bénévole 
 


