
06 32 26 11 16

https://www.linkedin.com/in/
lannee-olivier-889856129/

o.lannee27@gmail.com

EXPERIENCE

CONTACTS

Sport: VTT, Tir sportif

Maîtrise Pack Office 

Anglais B1

Permis de conduire B, C, D, 
CACES R372M
Habilitation électrique BO,HO,HOV,BR
(BT)

Responsable Commercial France | Ets BART assainissement . 
Bretagne et Hauts de France.

Septembre 2020 - Mai 2024  

Responsable commercial Grand-Ouest et Île-de-France |
SEBACH FRANCE

2008-2018 

 Loueurs BTP, Quincailleries, composants OEM, Fournitures industrielles .

Technico-commercial Responsable Secteur Ouest et
Grands comptes France | FRANCE POWER KAWASAKI
INDUSTRIES 

Diplômé de l'école de Vente
Renault 
1990

DEUG Sciences Economiques 
1989

Baccalauréat D
1986

Langue

FORMATIONS

Olivier Lannée 

Divers/Loisirs

Janvier 2018 - Août 2020

2004-2007

2000-2004 

1995-1999 

1991-1995 

Chargé d'affaires | E I S Euro Ingénierie Services

Technico-commercial - encaissement et contrôle
d'accès et billetterie - Secteur Nord Belgique | CELIGNY
- SOPEG

Vendeur véhicules secteur | RENAULT- SODIAC 
Alençon

Vendeur véhicules société | CITROËN - SNEL
Dieppe

Domaine: Industriel,  ferroviaire Compin, logiciel Catia, électronique
Deutsch Connectique.

Clientèles Revendeurs spécialisés 

Responsable commercial régional grand ouest et Idf.
Solutions sanitaires autonomes et Bungalow dans le domaine BTP
,Événementiel et Administrations.
Création concessionnaires ,gestion de grand comptes et missions terrain.

-Mise en place opérationnel technique et commercial Bretagne 
-Développement hydrocureurs VL 
-Aspiration pulvérulent
-Nettoyage industriel
-Travail en équipe 
-Capacité à former et faire évoluer ses opérateurs
-Réactif prise d’initiative et force de proposition
-Mise en place de la certification Mase

PROFIL:
Déterminé, motivé, travailleur, forte capacité à s’adapter, à travailler en équipe.
Résolution de problèmes avec une approche orientée résultats, gestion de projets complexes
et mise en place de solutions efficaces.

Juillet 2024 - à ce jour
Responsable Commercial | DRON LOCATION. 
Le Mans France.
-Rebuilding bungalow, habitat
-Mise en conformité du site: image, hygiène et sécurité 
-Management du personnel: Suivi activité de l’équipe, organisation du travail
-Mission commercial: vente/location  
-Gestion appel d’offre ACO:24H du Mans
-Achat/Approvisionnement


