                                            2018-2020 (Taïwan/France) Co fondateur du domaine internet Iprivatesales®, conception et réalisation de l’arborescence du site web et des applications pour smartphone. Définir l’architecture (niveau 3), les objectifs (navigation, SEO) et réalisé l’ensemble des traductions en anglais et chinois.



2022-2023 (France) LX France : Directeur commercial et du marketing en charge du développement des produits agroalimentaires japonais auprès de la GMS, des distributeurs nationaux, internationaux. Management des équipes marketing et commerciales. Élaboration d’une stratégie commerciale et marketing digital. Développement du portefeuille clients B2B et B2C, suivi des KPI de croissance et ouverture de nouveaux marchés agroalimentaires.
EXPÉRIENCES PROFÉSSIONNELLES
2025 Formation – Manager de rayon en Grande et Moyenne Surface (GMS). Mars à septembre 2025, Formation complète axée sur la gestion commerciale et le management opérationnel.
Compétences acquises : gestion d’équipe, animation du linéaire, suivi des indicateurs de performance, merchandising, gestion des stocks et relation client. Résultat obtenu : moyenne générale de 17,24 / 20.
2023-2025 Rising Yen Corp (Taiwan) : Directeur des achats. Développement du portefeuille fournisseurs internationaux, négociation grands comptes, gestion des achats stratégiques et de la supply chain pour soutenir la croissance du marché des cosmétiques taiwanais. Contribution au développement international des activités.
[bookmark: _Hlk66033809]                 DIRECTEUR COMMERCIAL DES VENTES ET DU DÉVELOPPEMENT
Manager du développement commercial et international, trilingue (Français-Anglais-Chinois), avec plus de 20 ans  d’expérience en business development,ouverture de marchés et gestion des projets internationaux. Expert en stratégie de croissance, négociation grands comptes et management interculturel, j’ai contribué à des projets générant jusqu’à plus de 43% de chiffre d’affaires et à l’expansion réussie en Asie.
 COORDONNÉES  
Adresse : 27 BIS RUE MAURICE GUNSBOURG 91200 ATHIS-MONS
Email : frederick1881@gmail.com
Portable : (33) 06 38 56 20 18                                   

[image: Compétences de planification icon]  COMPÉTENCES  
Commercial  
Business development, prospection, gestion de portefeuille clients, fidélisation, négociation grands comptes, croissance du chiffre d’affaires, closing.
Marketing et Communication
Stratégie commerciale, marketing digital, analyse de marché, stratégie de marque, SEO, e-commerce, CRM.
Achat et Export
Sourcing international, gestion des fournisseurs, supply chain, logistique internationale, contrats internationaux, achats stratégiques.
International
Marchés internationaux, développement Asie/Europe, intercultural management, négociation internationale, trilingue francais-anglais-chinois.
Compétences numériques
Pack Office, Excel, PowerPoint, ERP, CRM…
                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                             
                                                                                      

                                                           Frédéric Thomas Legros


[image: Une image contenant croquis, conception, table

Le contenu généré par l’IA peut être incorrect.]2004-2007 (Taiwan) Société HugM Inc. Partenaire du groupe allemand Grahl Gmbh. Commercial senior dans le mobilier de bureau ergonomique. Pilotage du développement produits sur les marchés américains, européens et asiatiques. Prospection B2B et ouverture d’un portefeuilles de plus de 30 clients internationaux. Suivi, fidélisation et croissance du CA clients. Mise en place de communication et gestion des actions digitales (site web, campagnes).
2008-2018 (Taïwan) Société Royal Fashion International Co. Ltd : Manager commercial des ventes. En charge de 5 commerces de détail et 3 de gros gestion et formation des équipes commerciales. Organisation de la chaîne logistique (réduire les couts de transport) et des ventes en ligne (e-commerce). Augmentation du chiffre d’affaires de 43 % dès la deuxième année d’exercice (2009). Résultats justifiés par l’employeur. Salons internationaux, négociations et contrats avec les marques américaines de l’habillement et du textile. Collaboration avec les industriels du textile en Asie.
      DIPLOME ET FORMATION    
1991-1994 Barry Université (USA) / National Cheng Kung Université Taiwan (LEA Anglais).                                                          
Bac +2 Département of Education and Foreign Language USA
Permis de conduire B – Véhicule léger

                         

1998-2003 (Taïwan) Société Amit Inc. : Partenaire OEM de la société d’électronique D-Link Corporation. Commercial Responsable des ventes. Développement commercial des solutions WI-FI et internet sur le marché européen. Commercialisation B2B auprès de clients grands comptes. Contribution à l’extension des parts de marché en Europe.
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