Benoît JEMAIN

20, rue Jean-Jacques Rousseau

78 370 Plaisir

Tél. 06 28 76 20 11

bjemain@gmail.com

Né le 29 décembre 1970 à Saint-Germain-en-Laye

 Professionnel en produits capillaires et de beauté

Développement commercial & expertise technique

________________________________________________________________________________________________________

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

Depuis mars 2025  NESTENN, agence immobilière de Plaisir (78370)         

· Apprentissage du métier, des normes et des procédures.

· Prospection et rentrée de mandats

· Rédaction des annonces et mise en ligne.

· Visite des biens proposés à la vente et finalisation des signatures.
2023-2025
SOCIETE BJ SUCCESS, EURL (création de ma propre société)

Commercial indépendant

Développement commercial pour le compte de plusieurs marques capillaires :

· Resilience Hair (lissage et botox)

· Granakin (coloration végétale)

· Inebrya (coloration d’oxydation et sans ammoniaque)

· Karisma (mobilier professionnel pour les salons de coiffure)

· 30 nouveaux clients réalisés toutes marques confondues

· Fidélisation de ces clients et prospection permanente dans un contexte très concurrentiel
2021-2023
KEUNE HAIR COSMETICS, Direction Commerciale, Paris.

Attaché commercial (Paris Ouest et 92)

Développement intégral d’un secteur commercial localisé sur Paris et Hauts-de-Seine :

· Prospection et ouverture de nouveaux comptes,

· Fidélisation des nouveaux clients,

· Développement de la gamme de produits placés,

· Participation active à des actions de formation et d’animation.

· Progression très significative du chiffre d’affaires : de 100 KEUR en Juillet 2021 à 240 KEUR fin 2023
· Augmentation constante du nombre de clients : de 10 clients en Juillet 2017 à 70 clients en décembre 2023
· 3ème meilleur vendeur France en ouverture de comptes en 2022
2017 -2021
KEVIN MURPHY FRANCE, Direction Commerciale, Paris.

Attaché commercial (Paris)

Développement intégral d’un secteur commercial localisé sur Paris et Hauts-de-Seine :

· Prospection et ouverture de nouveaux comptes,

· Fidélisation des nouveaux clients,

· Développement de la gamme de produits placés,

· Participation active à des actions de formation et d’animation.

· Progression très significative du chiffre d’affaires : de 100 KEUR début 2017 à 450 KEUR fin 2020
· Augmentation constante du nombre de clients : de 10 clients début 2017 à 100 clients fin 2020
· Régulièrement classé dans le trio de tête de la force de vente

1996-2017
SCHWARZKOPF FRANCE (Groupe HENKEL), Direction Commerciale, Paris.

Attaché commercial (Paris)

Développement de la clientèle Coiffure selon les axes suivants :

· Elargissement des gammes de produits auprès des clients existants.

· Prospection et ouverture de nouveaux comptes.

· Classé 3ème de France en nouveaux clients en 2008 et 2009

· Progression constante du chiffre d’affaires sur le secteur de Paris depuis plus de 18ans
· 1er de France  sur 62 en nouveaux clients 2016 jusqu'à début novembre
Janv. à juin 1996
REVLON FRANCE, Direction Commerciale, Paris.

Attaché commercial sur l'ensemble de la France

· Prospection et négociation pour les différentes marques du groupe (Revlon, Versace, Trussardi, Jeanne Gatineau),

· Réalisation et mise en application d'un questionnaire de satisfaction,

· Recrutement et formation de stagiaires.

Août. à déc. 1995
NOVOTEL (Groupe ACCOR), Gerona, Espagne.

Assistant de Direction

· Mise en place des campagnes de communication de l’hôtel (création et traduction de plaquettes publicitaires),

· Prospection et présentation de l’hôtel auprès des entreprises environnantes,

· Assistant comptable pour la réalisation des documents de fin d’année.

Eté 1991
SANOFI BEAUTE, Barcelone, Espagne.

Assistant commercial au sein de la Division Cosmétique

· Prospection et négociation commerciale auprès de parfumeries et d’instituts de beauté locaux,

· Etude de marché sur les différents circuits de distribution existants.

________________________________________________________________________________________________________

FORMATION

1992 - 1996
IPAG (Institut de Préparation à l’Administration et à la Gestion), Paris




Ecole Supérieure de Commerce reconnue par l’Etat.

En quatrième année : spécialisation en commerce international.

1990 - 1992
BTS Force de Vente

1990

Baccalauréat série Economie, avec mention AB.

________________________________________________________________________________________________________

LANGUES &  AUTRES ACTIVITES 

Anglais

Lu, écrit, parlé.

Espagnol

Courant.

Sports : natation, tennis, squash et vélo

Loisirs : cinéma et expositions, musées
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