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RÉSUMÉ
Avec 20 ans dans la vente de solutions Tech et gestion des partenaires, je base mon approche stratégique sur le développement de proposition de valeur: comprendre le besoin client et aligner la solution gagnante. J’ai évolué sur des territoires de grands comptes FSI, Tech et Manuf aux USA et en France.
EXPERTISE
· Compétences en Stratégie IT, Expérience client, Marketing stratégique
· Ecosystem Management : VARs, ISVs, GSI, co-sell, joint GTM, Partnership 
· Gestion de compte et stratégie de vente pour les moyennes et grandes entreprises
· Positionnement stratégique, Vente de solutions, Vente consultative, Relation au niveau C, Cycle de vente complexe, Excellentes compétences en présentation (Fra/Eng)
· IMPAX Selling, Salesforce, Sales Navigator
RÉSULTATS & RÉALISATIONS
· LINKEDIN : 2M$ de revenus supplémentaires avec Microsoft
· FORRESTER RESEARCH : Amène mon compte FSI au statut « Premier »
· HP : Big deal de 10M$+ en services d’externalisation
· LIONBRIGE : 4m$+ dont l’ouverture d’un grand compte via une approche stratégique 360°
EXPERIENCE
IDC – FRANCE 	Nov 2023 – Mai 2025
Directeur de l’engagement commercial, Paris
En tant que membre de l’équipe de direction des ventes européennes, je permets aux commerciaux EMEA de mieux engager avec leurs clients en France ainsi que de développer des relations directes avec les dirigeants locaux.
· Stratégie de vente, Planification du territoire, Coaching, Deal Shaping
· Représentant de IDC France auprès de l’écosystème
· Directeur de Compte pour 2 entreprises du CAC
LINKEDIN SAS – FRANCE 	Avr 2022 – Oct 2023
Partner Manager pour Microsoft Relationship Sales - $2m+, Paris
Accélérer les ventes conjointes avec les équipes de vente régionales de LinkedIn et de Microsoft grâce à une approche combinée.
· Construction des approches GTM/ Co Sell avec les responsables des ventes chez Microsoft et LinkedIn
· Amélioration du branding produit au sein des organisations commerciales de Microsoft
· Stratégie de vente, analyse des données, planification du territoire, coaching, deal shaping
FORRESTER RECHERCHE 	2015 - 2022
Global Account Manager - $2m+, Paris
Je collabore avec les dirigeants Métiers, marketing et SI du CAC 40 pour adresser leurs priorités et objectifs avec l’apport de la Recherche et Conseil en Stratégie. Sujets principaux : transformation numérique, l’expérience client, l’architecture d’entreprise et l’infrastructure pour le cloud, l’agilité.  
Principal Grand Compte : chiffre d’affaires x 2 en 2 ans, x3 en 7 ans.
Exemples de comptes : BNP PARIBAS, AXA, CASA en tant que responsable pour FSI en France
HP SERVICES D’ENTREPRISE 	2010 - 2013
Client Sales Executive - $10m, Paris
Axé sur les clients CAC 40 pour fournir des services d’intégration et d’externalisation dans le développement d’applications, SOA, HRIS et CRM. Approche stratégique auprès des décideurs pour assurer l’alignement entre besoins et valeur de la solution.
· Gestion de partenariats éditeurs
· Cycle de vente complexe, Orchestration des forces commerciales, avant-vente et experts.
TECHNOLOGIES LIONBRIDGE
Senior Account Manager - $4m, USA	2008 - 2010 
Basé dans la région de Seattle pendant 3 ans, j’ai géré les comptes de Microsoft Health et Microsoft Business Applications. Services pour : Intégration de système, Testing, Développement, Localisation de logiciels, eLearning
· Ouverture d’un compte stratégique - $2m, en s’appuyant sur un positionnement innovant : l’approche partenariale 360° 
· 25% de croissance d’une année sur l’autre d’un compte existant
Business Unit Director, France	1999 - 2007 
Business Unit Operations Director : 7 ans de P&L resp., 5 à 15 subordonnés directs
· Champ d’application : Tests, assurance qualité, certification logicielle avec le développement de nouvelles offres
· Activités de prévente et de développement commercial dans la région EMEA
C2S, GROUPE BOUYGUES
Ingénieur consultant, France	1997 - 1999
Projets d’intégration de système – Concevoir et mettre en œuvre des solutions de surveillance basées sur les produits BMC Software, la gestion de projet, les préventes. Clients : Bouygues Telecom, TF1, SAUR etc.

Éducation	
Executive MBA Paris Dauphine	
Stratégie, RH, Finance, Opérations, IT, Marketing, Gestion de l’organisation
Formation en communication personnelle – Dale Carnegie
Formation Professionnelle : Gestion de Projet - Arbre d’apprentissage
Ingénieur en informatique diplômé - CY TECH – ex-EISTI
Technologies de l’information, Ingénierie, mathématiques, physique, Marketing, Finance

Langues	
Anglais – courant, Français - langue maternelle 
Intérêts 
Tennis, Professeur de karaté et activités en plein air avec ma famille
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