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COMPÉTENCES EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

Depuis Février 2017 : MONOPRIX Siège Social, Clichy (92)
Approvisionneur : Direction Supply Chain.
Gestion des commandes fournisseurs et de l’approvisionnement des entrepôts 
nationaux. Responsable approvisionnement du portefeuille parapharmacie depuis 
2021 (6M€ de CA par mois).
Gestion d’un portefeuille multi rayon (2017 à 2021): entretien, pet food, 
diététique infantile, et cosmétique bio (Naturalia).

Janvier 2016 – Janvier 2017 : CARREFOUR Siège Social, Evry (91)
Approvisionneur : Direction Supply Chain.
Gestion des commandes fournisseurs et de l’approvisionnement des entrepôts 
nationaux.
Gestion d’un portefeuille multi rayon : brasserie, épicerie, entretien, parfumerie 
et hygiène.

Janvier 2014 – Janvier 2016 : BAMAPPRO - GROUPE GBH, Le Havre (76)
Approvisionneur : Centrale d’Achat Affiliée CARREFOUR. 
Gestion des commandes fournisseurs et de l’approvisionnement des 
hypermarchés basés dans les départements d’outre-mer.
Gestion d’un portefeuille multi rayon : bricolage, arts de la table, ménage, 
jardinage, papeterie, jouets et loisirs.

Juillet 2012 – Juillet 2013 : ALCATEL-LUCENT, Vélizy-Villacoublay (78)
Stage de fin d’études : Assistant Achats.
Support aux Business Manager en charge des fournisseurs sous-traitants et aux 
ingénieurs Achats de l'unité Wireless Transmisson.
 
Novembre 2010 – Janvier 2011 : BESEDO Limited Company, Msida, MALTE
« Online Moderator » pour le site internet leboncoin.fr.
Vérification de l'intégrité et de l'éthique des annonces déposées en ligne par les
internautes, détection des fraudes et des contrefaçons.

Avril 2009 – Septembre 2010 : DECATHLON,  Montivilliers - Le Havre (76) 
Stage puis Emploi étudiant : Vendeur sportif.
Gestion des ventes et des stocks, organisation d’opérations commerciales, 
réception et mise en rayon des produits, passation de commandes, présentation 
et gestion du linéaire, vente direct et conseil à la clientèle, fidélisation.

FORMATIONS

2011-2012 : Master II Management International option Achats
Université du Havre 

2010-2011: Master I International Marketing (Erasmus program)
University of Malta

2009-2010 : Licence III Affaires Internationales parcours Marketing
Université du Havre

2007-2009 : DUT Gestion Logistique et Transport
Institut Universitaire de Technologie du Havre

• Approvisionnement et Logistique

Gestion de la chaîne d’approvisionnement 

amont et aval

Optimisation des stocks

Planification et anticipation des flux

Négociation des conditions logistiques

• Gestion de projets et performance

Processus S&OP

Analyse des performances fournisseurs

Pilotage par KPI 

Méthode de classification ABC

Gestion de l’atterrissage de stock trimestriel 

en lien avec les objectifs BFR

• Savoir-être 

Rigueur analytique et capacité de synthèse

Aisance relationnelle

Esprit collaboratif et communicatif

• Management

Intégration, encadrement et formation de 

collaborateurs

Animation et gestion de la relation 

fournisseur

Travail en équipe avec les directions 

partenaires

• Achats

Pilotage des stratégies avec le bureau d’achat

Evaluation des prévisions d’achats

Optimisation du processus de référencement

INFORMATIQUE

• Maîtrise du Pack Office

• ERP : METI, AS400, PROLOG, SAP, GOLD, 

SIGMA, AS400

• Outils d’analyse : Microstrategy, Tableau

CENTRES D'INTÉRÊT 

• Sports : snowboard, renforcement 

musculaire, course à pied

• Voyages : Japon, Thaïlande, Jordanie, 

Etats-Unis, Portugal, Espagne, Italie, Iran, 

Panama, Brésil, Malte

LANGUES

• Anglais : Courant

• Espagnol : Notions

• Persan : Notions
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