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e reseau Abellle Verte.
nnovant et ecoresponsable.
Un concept en toute franchise...

« Notre ADN est porté par la volonté doffrir au client
une prestation professionnelle avec un tarif cohérent en
matiere d'entretien extérieur de batiments aupres des
particuliers, professionnels et collectivites. En Vert et
contre mousse ! ».

Francis Moreau,
Président.



Un concept vertigineux

Le concept Abeille Verte favorise une mise en chantier rapide (voire trés rapide...) pour les activités
de démoussage, traitement de toiture, nettoyage de facades, allées, terrasses.
Cela se traduit, pour le client final, par une prestation professionnelle des plus attractives financierement.

: \ . Tout en étant tres concurrentiel,
Abeille Verte est en regle générale

de 30 % a 50 7% moins cher
que d'autres intervenants, voire bien
au-dela.

lamarge de 70 a 80 7% permet au franchisé
de dégager un niveau de revenu tres confortable.
Pas besoin d'étre un expert des métiers du batiment.
Aucune formation dipldmante n'est nécessaire.




*

ECORESPONSABILITE

La volonté d'aller sur des
prestations de plus en
plus éco-responsables et
ecologiques avec
[utilisation de produits
dont l'efficacité est
identique aux produits
chimiques traditionnels.

TRANSPARENCE

Une explication claire
donnée au client sur
la mise en ceuvre du
chantier et le résultat
attendu.

*

PROXIMITE

Un réseau humain a
taille humaine !
Chaque franchise est
identifié et
identifiable, c'est un
artisan de proximité
sur son territoire.

BIENVEILLANCE

Remettre 'humain au
cceur de la vie d" une
entreprise

*

Respect du client par
une tarification
cohérente et une
prestation
professionnelle

*

Volonte partagee de
construire un réseau
avec de vraies valeurs



Dernieres innovations devoilees en septembre 2025

1 Jusqu'a 600 m’ traité en 1heure
2 Réduction drastique de la pénibilité

3 Eau de nettoyage recyclée a 100 7%

Changement de debit, de distance de projection et
de buse en une fraction de seconde




Une identité visuelle qui
attire 'ceil

Remarquable et identifiable
rapidement, Abeille Verte est un
reseau a taille humaine qui se
positionne au plus pres des attentes
de ses franchises et de ses clients.




« Be corporate ! »

Carte de visite

LAISSEZ-NOUS PRENDRE |
SOIN DE VOTRE TOITURE [
AVANT L'HIVER & NETTOYAGE

TOITURE, FACADE, TERRASSE,
BARDAGE BOIS (DEGRISEMENT)

BE“.I.E gmgﬁgggibvomiouz.

UN EXPERT PROCHE DE CHEZ VOUS
ET A VOTRE ECOUTE
Une solution et un téseau made in France.

UN PROCEDE DAPPLICATION INNOYANT

Pas de netloyeur haute ou basse pression
pour ne pas abimer les matériaux.

UN TRAITEMENT SANS CHLORE NI JAVEL
Certains de nos produits sont 100% %
dorigine végétale.

UNE MISE EN CHANTIER RAPIDE

Nous e montons pas sur votre foiture.

i

i

:

PARTICULIERS, PROFESSIONNELS ET COLLECTIVITES une simple chelle nous suffit i
]

NOS PRESTATIONS VOUS INTERESSENT 2

PRENONS RENDEZ-VOUS !
+ 06 32 09 43 43 + francis.moreau@abeille-verte.fr 4 89240 PARLY

Une efficacité el une tenue dans e temps
remarquabie.

Annonces presses
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En vert
et contye wousse

Les pros du DEMOUSSABE, du TRAITEMENT et de
O] =smo

Vidéos, site internet

“Panneau de chantier, tenues floquées, plaquette collectivité, oriflamme, goodies,...



Le secteur d'activité du demoussage, nettoyage de toitures, fagades, allées et terrasses est
un secteur un petit peu fourre-tout. On y trouve un certain nombre d'intervenants, plus ou
moins professionnels, qui peuvent exercer ce type de prestation de maniere
compléementaire, mais rarement

La pratique tarifaire est tres aléatoire, invitant les clients a étre tres mefiants.
Fréquemment, les propriétaires ne savent pas a qui S'adresser pour ce type de prestation.

37,8 millions de logements en France, dont 55,7 % sont des habitats individuels.
(y compris une entreprise ou une collectivité)



Une meilleuse rentabilité

UN FRANCHISE ABEILLE VERTE PEUT PRODUIRE SEUL
EN MOYENNE * DE CHIFFRE D’AFFAIRES PAR JOUR ggs ( g
LA MARGE REALISEE EST DE i ’j Q

Exemple : pour 8 jours de chantier sur 1 mois, c’est un CA légerement supérieur a 13 000 €.
En respectant une marge de 80 %, la rémunération nette mensuelle sera d’environ 5 000 €

*chiffres extraits du site pilote



En vert et pour tout 'habitat

PARTICULIERS, PROFESSIONNELS ET COLLECTIVITES
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Toute une gamme de produits vertueux

NETTOYAGE - TRAITEMENT - HYDROFUGE -100% NATUREL
Des produits made in Abeille Verte
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Envie de vous mettre au vert

Pas besoin d'avoir une qualification dans les métiers du batiment.
La technique s'acquiere facilement tout en étant accompagneé par Abeille Verte.
Nos candidats, en quéte d'experience de travail nouvelle ont de multiples profils :

4 4

Cadres en reconversion :
Demandeurs d'emploi

epuisement professionnel
qui souhaite retrouver une

par la surcharge de travail
activité en devenant son ou au contraire I'ennui,
propre patron

perte de sens,
rationalisation a I'exces,
réunions interminables...




Le feu vert pour rejoindre la franchise

INVESTISSEMENT GLOBAL :

Droit d’entrée 12 000 € (incluant la formation initiale et 'accompagnement au
démarrage)

Petits matériel et déepenses diverses au démarrage : 8 000 €
Trésorerie disponible de 5 000 €
Un véhicule utilitaire de moins de § ans

REDEVANCES : Durée du contrat ;

. 5 7 ans avec exclusivité territoriale
De fonctionnement : & % du CA
De communication : 1% du CA

Numérique : 50 € par mois




Les points forts Abeille

* Un matériel révolutionnaire permettant de
traiter plusieurs centaines de m? par heure

BEILLE
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 Pas besoin de local

 Pas de concurrence frontale dans un secteur
un peu fourre-tout

* Tarifs tres attractifs pour le client final

* Expérience de 20 années de Francis Moreau
dans 'accompagnement et financement des
-~ créations d’entreprises

i

 Une marque forte



Les points forts
Abeille

Investissements de départ mesureés

Pas de qualification spécifique pour
débuter

Possibilité de générer rapidement des
chantiers

Business > au site pilote

Produits écoresponsables

WA ABEILLE
VERTE'
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Le projet de réseau




1

Prise de contact

Présentation du concept
*

Votre intérét pour Abeille
Verte

Nous rejoindre en 2 mois

2

Découverte

Journée découverte
(Potentiel Business,
principaux points du
contrat de franchise,

découverte du matériel,

etc.)

3

Pre-démarche

Signature du DIP
(Document d'Information

Pré-contractuel)
X

Analyse du territoire
(découpage exclusif)

4

Signature

Signature du contrat de franchise
X
Formation de 4 jours et
accompagnement hebdomadaire
au démarrage
X
Supports de communication
personnalisés

*

Remise du Manuel Opératoire
X

Accompagnement sur les premiers
chantiers
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BEILLE rancis MOREAU
VERTE' 06 32 09 43 43

E ort ok obe e fra nOC|s.m0reau@abe|IIe-verte.fr
abeille-verte.fr
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. SERVIR LAVENIR Un financemen ten faveur des PME
agence économique engagées dans un projet d’innovation
régionale de


mailto:francis.moreau@abeille-verte.fr
mailto:francis.moreau@abeille-verte.fr
mailto:francis.moreau@abeille-verte.fr
mailto:francis.moreau@abeille-verte.fr

	Diapositive 1
	Diapositive 2
	Diapositive 3
	Diapositive 4 Un concept vertigineux
	Diapositive 5
	Diapositive 6
	Diapositive 7 Une identité visuelle qui attire l’œil
	Diapositive 8
	Diapositive 9 Vert  une offre claire et experte
	Diapositive 10 Une vertmeilleuse rentabilité
	Diapositive 11 En vert et pour tout l’habitat
	Diapositive 12
	Diapositive 13
	Diapositive 14
	Diapositive 15
	Diapositive 16
	Diapositive 17
	Diapositive 18
	Diapositive 19 Toute une gamme de produits vertueux
	Diapositive 20
	Diapositive 21 Envie de vous mettre au vert
	Diapositive 22 Le feu vert pour rejoindre la franchise
	Diapositive 23
	Diapositive 24
	Diapositive 25
	Diapositive 26

