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FPE 2026
Pasta DaSempre présente sa formule commerciale innovante !
Pâtes Fraîches Italiennes de Qualité sur le marché : une opportunité d'affaires en Italie et à l'étranger

De la fabrique de pâtes au marché
Pasta DaSempre est l'évolution d'un concept de production et de vente né de l'union des talents, de l'expérience et des compétences d'un groupe de passionnés issus des terres de Turin, au Piémont. Cette synergie entre les domaines alimentaire, productif et commercial ha su faire des pâtes fraîches une habitude saine e quotidienne, gagnant jour après jour la confiance des clients.
Sur la base de questi principes, un réseau de distribution hautement innovant, « Il mercato di piazza », a été développé, donnant vie à un groupe important et nombreux de « revendeurs de marque ». Grâce à une attention constante portée aux besoins de nos distributeurs et de nos clients, nous sommes devenus le premier et le plus important fournisseur de pâtes fraîches sur les marchés italiens et étrangers.
Par conséquent, aujourd'hui, notre ancienne structure Pasta & Company a décidé d'accélérer cette opportunité d'affaires en renouvelant son image e en développant sa production selon des critères de durabilité, tout en préservant ses valeurs de haute qualité, de passion pour les bonnes choses et de travail d'équipe. Nous sommes de l'artisanat organisé.
Le réseau de distribution se compose de plus de 400 points de vente sous enseigne répartis entre l'Italie, la France, l'Allemagne et l'Autriche. C'est notre meilleure carte de visite, qui vaut bien plus que n'importe quel slogan publicitaire. Rejoignez notre « famille » avec il nostro format : un système innovant et unique pour vendre et transmettre une tradition séculaire, celle des « PÂTES FRAÎCHES », en Italie et à l'étranger. Nous sommes une opportunité d'affaires éprouvée, développée et accessible. DaSempre.

Ce que nous offrons aux futurs entrepreneurs
L'entreprise offre au futur entrepreneur une opportunité unique dans le secteur :
· Une formule commerciale innovante : emplacement stratégique (marché public), organisation et produit de pointe ;
· Un savoir-faire consolidé : choix de l'étal, capacité opérationnelle, modes de stockage, exposition et vente des produits, connaissance du marché ;
· Journées de formation : ateliers pédagogiques et de mise à jour abordant les thèmes essentiels pour une vente réussie (techniques d'exposition, techniques de vente, etc.) ;
· Support et assistance : relation directe et constante avec la maison mère, avec des solutions personnalisées et efficaces ;
· Outils de communication : matériel publicitaire ciblé pour l'entreprise ou initiatives promotionnelles sur mesure (newsletters, réseaux sociaux, signalétique, flyers, brochures, etc.) ;
· Le produit : une variété et une fraîcheur strictement garanties par la qualité des matières premières.

3 raisons pour lesquelles vendre au marché fonctionne
1. Flux de clients élevé en peu de temps : en effet, le marché concentre un grand nombre de personnes en une seule matinée.
2. Flexibilité : vous ne serez pas lié aux murs d'un magasin ; vous pouvez choisir et vous déplacer vers les places les plus performantes.
3. Les pâtes fraîches farcies sono une solution rapide, pratique et savoureuse : parfaites pour le quotidien comme pour les occasions spéciales.

Comment ça marche
L'activité consiste à exposer et à vendre nos pâtes fraîches au marché.
· ZÉRO INTERMÉDIAIRE : il n'y a pas d'étape intermédiaire tra nous qui produisons et vous qui vendez. Une ligne directe avec l'entreprise signifie un prix d'achat plus avantageux pour vous et, par conséquent, des bénéfices plus élevés.
· Le point de vente est aménagé avec l'identité visuelle représentative de Pasta DaSempre.

Une activité faite pour vous
Notre solution d'affaires est à la portée de tous : jeunes, profils plus matures, célibataires, couples ou amis.
Elle fonctionne également pour ceux qui n'ont pas de compétences spécifiques en vente. L'important est d'avoir de bonnes prédispositions pour le contact avec le public et un peu d'esprit pratique. C'est la solution idéale pour ceux qui aiment la bonne cuisine, le plein air et le dynamisme de la vente.
Les outils pour commencer à vendre
· Une vitrine réfrigérée ;
· Un camion à température contrôlée ;
· L'emplacement au marché ;
· Le respect des réglementations de vente en vigueur.
Rejoindre notre réseau de revendeurs signifie être soutenu en permanence, dès les premières étapes cruciales (choix de l'emplacement, sélection de l'étal, etc.) et tout au long de votre activité. Nous sommes nés comme vendeurs de marché et sommes devenus producteurs : aujourd'hui, nous nous présentons à vous comme des producteurs évolués.
Pasta DaSempre vous offre la sécurité d'une entreprise consolidée, bien structurée et disposant d'un avantage concurrentiel dans un secteur en pleine croissance tel que l'alimentation italienne de qualité.
Avec notre opportunité d'affaires, vous devenez propriétaire d'une activité durable, rentable et gratifiante.

Territoires disponibles
Nous recherchons de nouveaux revendeurs dans ces zones.
Vous préférez vous lancer à l'étranger ? Notre concept est déjà présent dans de nombreux pays européens et apporte une grande satisfaction à nos revendeurs, qui deviennent les ambassadeurs de la culture culinaire italienne la plus authentique. Nous avons des emplacements disponibles en Italie, Allemagne, Suisse, Luxembourg, Belgique.

Si vous recherchez une activité prospère, en France ou à l'étranger, Pasta DaSempre est la réponse. Pour en savoir plus, contactez-nous !
info@pastagirardi.com
https://www.dasempre.it/devenir-revendeur/?lang=fr
https://www.dasempre.it/contact/?lang=fr
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