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ETIENNE Coffee & Shop présentera son concept, ses
opportunités d’implantation et ses perspectives de
développement lors du Salon de la Franchise 2026, en
présence des deux fondateurs, d’une partie de l’équipe
et de franchisés venus témoigner pour l’occasion.

La marque souhaite y rencontrer des entrepreneurs
partageant les valeurs de savoir-faire, d’innovation, de
service, de responsabilité & de qualité qui ont construit
son succès.

Paris 15, Porte de Versailles du 14 au 16 mars 2026
Stand P124 Q123 HALL 1

ETIENNE® AU SALON
FRANCHISE EXPO PARIS 2026
> COMMUNIQUÉ DE PRESSE
26 novembre 2025, Bessan (Hérault)

ETIENNE Coffee & Shop participe pour la première fois au Salon 
de la Franchise 2026 à Paris, du 14 au 16 mars 2026.
L’enseigne ETIENNE Coffee & Shop annonce sa
toute première participation en tant
qu’exposant au Salon Franchise Expo Paris
2026. Une étape majeure pour le réseau, qui
accélère son développement national en
atteignant le cap des 30 points de vente. 

L'aventure a commencé en 2007, lorsque Cédric
Chazelle & Vincent Rieutort reprennent la "Brûlerie du
Père Étienne" institution avignonnaise depuis 1907 au
savoir-faire centenaire. Leur vision : préserver la
tradition artisanale tout en construisant une enseigne
coffee shop de qualité, accessible et française. Un atout
rare dans le paysage des coffee shops, où la plupart des
acteurs externalisent entièrement leur production. 

ETIENNE Coffee & Shop est aujourd’hui :
Un torréfacteur historique français & un créateur de
thé 
Un réseau national de 30 coffee shops 
Une production annuelle de 150T de café torréfié et
12T de thé & infusion vendus
Une offre salée et sucrée 
Un positionnement en centre-ville, centre
commercial et retail park

Un coffee shop profondément français

Une marque artisanale & indépendante 

En 2024, l’enseigne inaugure son Complexe ETIENNE®
dans l’Hérault (4M € d’investissement), un site de 2 700
m² regroupant un atelier de torréfaction, une centrale
d’achat, un entrepôt logistique, un magasin d’usine et
son siège social. Cet outil industriel renforce
l’indépendance de la marque et assure au réseau
qualité, régularité et approvisionnement maîtrisé.

Un réseau en croissance & un modèle
performant
Le réseau national d’enseignes franchisées est soutenu
par une équipe dédiée ( communication & création,
recherche & développement, marketing, animation,
logistique).
Le modèle affiche :

CA moyen : 590K € HT / an
Marge brute : 75 %
Note moyenne Avis clients du réseau : 4,4/5
Un investissement maîtrisé et un accompagnement
permanent

Salon Franchise Expo 2026 : 
une première attendue


