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Chez le client
Prendre le temps de répondre 
aux vrais besoins des clients.

Comprendre l’univers des clients : 
habitudes de vie, style, goûts.

Observer directement les 
contraintes techniques.

Avec le client
Co-construire ensemble un nouvel 
espace de vie sur-mesure.

Être interlocuteur unique de 
confiance.

Gérer chaque projet de A à Z et 
coordonner la livraison et la pose.

Pour le client
Une approche commerciale simple, 
sincère et authentique.

Une satisfaction à 101% : dépasser les 
attentes du client.

La recommandation est notre 
première source de contact : nos 
clients sont nos ambassadeurs !

Quand j’ai repris l’entreprise 
familiale en 2008, j’ai réalisé à quel 
point le concept Raison Home 
était une révolution. Passer d’un 
modèle traditionnel à une approche 
sans magasin a d’abord semblé 
impensable, puis risqué… avant de 
devenir une évidence !
Aujourd’hui, nous recherchons des 
entrepreneurs passionnés, animés 
par l’envie de satisfaire leurs clients 
et de s’épanouir dans un métier à la 
fois créatif, technique et humain. 
Grâce à notre accompagnement, vous 
pourrez développer votre activité en 
toute confiance et prendre plaisir 
à faire plaisir. Rejoignez-nous dans 
cette belle aventure !

Laurent RAISON
Président du réseau 
Raison Home

Des valeurs 
partagées
Nos valeurs sont pratiquées et partagées par 
l’ensemble du réseau au quotidien.
Elles constituent un socle solide dans toutes 
nos décisions.
Notre enjeu : faire vivre au quotidien nos 
valeurs... du client final, au réseau, en passant 
par nos partenaires !

HONNÊTETÉ

COLLABORATION

FAMILLE

POSITIF

LA PROPOSITION UNIQUE 
DE RAISON HOME
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Passionné par l’aménagement 
d’intérieur depuis toujours, j’ai fait de 
cette vocation mon métier. Ce qui m’a 
séduit dans l’aventure Raison Home, 
c’est une approche unique : travailler 
sans magasin, directement au 
domicile des clients. Résultat ? Plus de 
flexibilité, une meilleure écoute et des 
projets 100 % personnalisés.

Rejoindre une franchise, c’est bien 
plus qu’entreprendre seul. C’est 
bénéficier de la force d’un réseau, d’une 
intelligence collective et d’un soutien 
constant. Chez Raison Home, l’esprit 
collaboratif est une vraie richesse qui 
fait toute la différence.

Trois mots pour résumer Raison Home ? 
Innovation, valeurs familiales et 
esprit d’équipe. C’est cette vision qui 
me motive au quotidien !

Nicolas SOYER
Franchisé au Havre

Magalie DURANT
Franchisée à Annecy

Après avoir été salariée pendant de 
nombreuses années, j’ai eu envie 
d’entreprendre et de travailler à mon 
compte, dans l’agencement d’intérieur 
qui me passionne.
N’étant pas « métier » et appréciant 
l’échange et le fait de travailler en 
équipe et non de manière isolée, je 
tenais à m’adosser à une franchise pour 
faire partie « d’une famille ».

Avec Jean-Marc, mon associé, nous 
avons choisi Raison Home pour 
plusieurs raisons :

	∙ Le concept qui nous paraît 
très prometteur, unique, qui 
correspond bien à des tendances de 
comportements d’achat modernes 
et tendances macro-sociétales.

	∙ Les valeurs qu’on a pu ressentir lors 
de nos différents points de contact 
avec la franchise (les collaborateurs 
du siège, les franchisés…).

	∙ Le format : être autonome 
mais bénéficier d’un support et 
d’échanges au quotidien.

Vous avez l’expérience de la gestion 
d’équipe et voulez investir dans un 
secteur très rentable ?
Votre profil peut aussi correspondre au 
modèle Raison Home, contactez-nous 
pour en savoir plus !

Investisseur
Manager

En reconversion 
professionnelle

VOTRE SITUATION 
AUJOURD’HUI

Vous êtes passionné(e) par l’agencement de 
l’habitat. Vous prenez plaisir à refaire votre 
intérieur et pourquoi pas celui de vos amis.

Vous êtes salarié(e) et vous avez toujours su 
qu’un jour vous seriez votre propre patron.

Vous souhaitez bien gagner votre vie.

VOS ASPIRATIONS 
POUR DEMAIN

Tirer parti d’un concept différenciant et avoir 
du temps pour accompagner ses clients.

Être libre de votre organisation et devenir 
acteur principal de votre réussite.

Être accompagné(e) au quotidien par une 
équipe d’experts métiers.

Cuisiniste
expérimenté

VOTRE SITUATION 
AUJOURD’HUI

Vous êtes concepteur-vendeur en 
magasin et vous aimez votre métier.

Vous savez créer une relation de 
confiance avec chaque client et 
comprendre leurs vrais besoins.

Vous avez à cœur de proposer des 
produits et un service de haute qualité 
pour satisfaire vos clients.

Vous travaillez tous les week-ends et 
n’avez pas un retour financier à la hauteur 
de votre engagement.

VOS ASPIRATIONS 
POUR DEMAIN

Réussir dans un métier-passion et 
bénéficier d’un savoir-faire éprouvé.

Définir votre propre équilibre entre 
réussite économique et vie personnelle.

Vivre l’entrepreneuriat au cœur d’un réseau 
gagnant-gagnant.

VOTRE 
PROFIL
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LES BONNES RAISONS
DE NOUS CHOISIR

Les prochaines 
étapes de
votre projet

Première prise de contact

Visio Découverte

Journée Rencontre au siège

Validation de la candidature

Signature du contrat de 
franchise

Franchise créée
en 2000

+ de 100
franchisés

20 experts
à votre service

15 fournisseurs
européens

5 semaines
de formation initiale

10k € de panier 
moyen cuisine

Les conditions 
d’accès
Apport personnel : 12k €

Investissement global : 50k €

Redevance fonctionnement : 4% du CA HT

Redevance communication : 200€/mois

Durée du contrat de franchise : 5 ans

Le concept
Accompagnement solide et réseau puissant

Accessibilité financière et modèle éprouvé

Métier valorisant et différenciant

Sécurité et sérénité

Flexibilité et liberté
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La 
Réunion

Guyane

Et vous,
où voulez-vous réussir ?

franchise.raisonhome.com

Steven OLIVRIE
DÉVELOPPEUR RÉSEAU
   06 49 22 32 46
   steven.olivrie@raisonhome.com

Emma FAVIER
DÉVELOPPEUSE RÉSEAU
   06 30 10 14 89
   emma.favier@raisonhome.com


