
MESHUR YASIN

M B A  R i s q u e  C o n t r ô l e  C o n f o r m i t é

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

Conseil clientèle
BRED (2022-2023)

- vente de produit financier 
- assurer le suivi des comptes de ses clients
- répondre a la demande du client et le conseiller 
- prise de rendez vous 

Promoteur des Ventes 
 Carte noire, Ferrero rocher septembre 2022

- suivie du magasin
- management d'une équipe 
- négociation clients
- mise en place d'une opération  promotionnelle

Commercial
Ferrero Rocher Paris Septembre 2018-Septembre 2021

2023-2025: Master conseiller professionnel spécialité
directeur d’agence au sein de l’ICD BUSINESS SCHOOL

- Implantations linéaires
- Réimplantation 
- Commandes de marchandises
- Gestion des stocks
- Inventaire des marchandises
- Mise en palette/réserve

CENTRE D’INTÉRÊTS 

- Sports: Football en club ( Paris XI, l'ESDM
Montreuil), Basketball en club (Red star
Montreuil), musculation.

- Passions: Football, Basketball

- Films, séries, jeux vidéos, voyages

- musée, cinema, musique, cuisine.

       A PROPOS DE MOI

Je recherche une entreprise pouvant me faire

évoluer afin de pouvoir acquérir de

l'experience

Dynamique, réactif et impliqué, je

souhaiterais mettre a profit de votre

entreprise ma facilité d'adaptation et

d'apprentissage.

INFORMATIONS

- Adresse: 102 bis rue de Lagny, Montreuil
93100

- Tél: 07-82-43-60-20

- Email: yasinmeshur@gmail.com

- Permis B 

LANGUES

- Turc: Langue maternelle

- Anglais: Intermédiaire (Niveau A2/B1)

- Espagnol: Intermédiaire (Niveau A2/B1)

                        FORMATION

2021-2022: CQP tpromoteur des ventes merchandiseur
(Bac + 2 validé)

2017-2018: Licence economie et gestion (non valide)
Université Paris-Est Créteilui (UPEC)

Baccalauréat technologiques specialite marketing 
Lycee Jean Jaures  Montreuil
(validé)

2022-2023: Bachelor responsable commercial et
marketing, spécialité Banque/Assurance au CFA IGS
(bac+3 validé)

Conseiller clientèle professionnel 
BNPPARIBAS (2023-2025)

- Conseiller les clients professionnels sur les produits bancaires adaptés.
-Analyser les demandes de financement et évaluer la capacité de remboursement.
-Proposer des solutions de financement.
-Développer et fidéliser un portefeuille clients professionnels.
-Réaliser des simulations financières et des études de rentabilité.
-Assurer le suivi des besoins bancaires et financiers des clients.
-Proposer des solutions de gestion de trésorerie et d’optimisation financière.


