
INFORMATIQUE

Stratégie Commerciale

 Prospection, négociation et vente.

COMPÉTENCES

Communication & Relation
Client

 Écoute active, identification des
besoins, conseils personnalisés.

DIPLÔMES ET FORMATIONS

Rush School | 92000, Nanterre

Bac+2 Négociateur Technico-Commercial

D'octobre 2024 à juillet 2025

Élaborer une stratégie de prospection et la mettre en œuvre

Négocier une solution technique et commerciale et consolider
l'expérience client

EXPÉRIENCES PROFESSIONNELLES

Point.P | 75010, Paris

Vendeur  De février 2025 à août 2025

Accueil, conseil et suivi des clients (BtoB et BtoC)
Relance des devis et suivi des commandes
Gestion des enlèvements clients et organisation des livraisons
Contact avec les fournisseurs et négociation des prix
Réception des marchandises, contrôle qualité et étiquetage

Litt diffusiion | Val-de-Marne

Commercial sédentaire  De septembre 2022 à août 2023

Conseil personnalisé Réalisation de ventes additionnelles 
Organisation et mise en valeur des rayons
Réception, contrôle et étiquetage 
Gestion des commandes fournisseurs 

LANGUES

Anglais

Niveau A2 (en cours
d'apprentissage)

CENTRES D'INTÉRÊT

Docudrames (Derrière nos
écrans de fumée)

Football

Plus de 10 ans de pratique au
niveau amateur régional.

Hénoc Kayenge
Alternance- Vendeur Conseil

henockayengee@gmail.com Paris,75020

22 ans Permis B

Île-de-France 06 22 98 22 61

mailto:henockayengee@gmail.com

