
Créez vos propres 
mercuriales
Personnalisez vos offres en fonction de la catégorie de vos 
clients : médecins, kinés, infi rmiers, associations et clubs 
sportifs…

Nombre de produits illimités : des paniers moyens qui 
augmentent

Classement par familles de produits, descriptif complet :
Vos clients passent leurs commandes avec vos prix, 
vos photos, vos descriptifs, vos conditionnements, vos 
références… Ce qui évite les erreurs.

Recherches Intuitives : recherches facilitées par mots clef, 
par références, par familles

Des commandes claires et intuitives
Un passage de commandes facilité et historisé.

Traçabilité de la 
demande de devis
Suivi, statuts, consultation, vous intégrez dans 
vos devis :

• Osiris
• Orthop
• Autres…

Vous pouvez joindre des descriptifs techniques à vos devis

Gestion des paniers :
• Sauvegardes automatiques
• Panier type ou récurrent
• Gestion de l’urgence

Gestion des frais et délais de livraison pour une meilleure 
réactivité face aux urgences.

Suivi des commandes avec fonction de tri, de recherche, 
d’aperçu des commandes, d’ajout de commentaires et 
d’exportation en PDF.

Gestion des reliquats : possibilité de scinder les 
commandes, et de gérer le degré de traitement et d’envoi.

Notifi cation par Email pour le passage de commandes, 
changement de statuts, reliquats.

Inutile d’être connecté au portail pour suivre votre client.

Développez
un lien privilégié 
avec vos 
prescripteurs
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Envoi du rapport
Le rapport peut être envoyé par mail
à l’aidant, au patient, au prescripteur 
(en fonction de sa sensibilité).
Le rapport alimente automatiquement 
le portail.

Possibilité de joindre des pièces 
complémentaires : devis, fi ches 
techniques produits…

Matérialisation du devoir de conseil 
et valorisation de la prestation du 
revendeur de matériel médical.

Suivi patients
et Audit

• Valorisation de vos interventions
•  Formalisation automatique de votre devoir

de conseil
•  Valorisation de vos techniciens et de vos 

commerciaux par l’utilisation de tablettes
•  Préconisation augmentant vos ventes et

vos locations
• Image professionnelle 2.0
•  Rendez vos prescripteurs captifs à une 

méthodologie

Audit de 
sécurisation du 
domicile
Audit sur tablette tactile

• Sécurisation par lieu de vie : chambre, salle de bain…
• Justifi cation par photo
• Identifi cation des produits à la vente ou à la location
• Identifi cation des produits remboursables
• Commentaires personnalisables

Validation 
par signature 
électronique

•  Signature du technicien ou du 
commercial

•  Signature de l’aidant et/ou du 
patient

•  Signature électronique sur 
tablette avant envoi

Ouvrez un site de 
commandes pour 
les familles et les 
aidants
Facilitez les commandes 
de produits récurrents 
(incontinence…) et de 
confort.

Nombre de produits 
illimités : Des paniers 
moyens qui augmentent

le portail.

Possibilité de joindre des pièces 
complémentaires : devis, fi ches 
techniques produits…

Matérialisation du devoir de conseil 
et valorisation de la prestation du 
revendeur de matériel médical.

05 34 01 37 35
contact@e4-ia.fr

www.e4-ia.fr

Pour plus d'informations, contactez-nous :
E for I.A.

1 route de Trémège,
ZA Gabriélat
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